
درگاه پرداخت اقساطی پی پینگ

راهکاری هوشمندانه برای رشد کسب وکار شما

با درگاه پرداخت اقساطی پی پینگ، فروش خود را افزایش دهید، مشتریان بیشتری 
جذب کنید و رشد پایدار بسازید. برای دریافت دمو و مشاورۀ تخصصی رایگان، 

همین حالا با ما تماس بگیرید.

-۰۲۱تلفن: ۹۱۰۰۱۵۲۰



درگاه پرداخت اقساطی پی پینگ این امکان را به شما می دهد که کالا و 
خدمات سایت فروشگاهی تان را به شکل اقساطی در اختیار مشتری ها قرار 

بدهید. در این روش مشتری ها هزینه را در چند قسط و در طول زمان پرداخت 
می کنند و شما نیز می توانید در زمان دلخواه و بدون محدودیت، سهم خود 

از پرداخت های انجام شده را تسویه و برداشت کنید.

با پی پینگ قسطی بفروش، آنی تسویه شو

۲



ایای پرداخت با درگاه اقساطی پی پینگ مز
برای مشتری های شما

حذف موانع خرید:
با پرداخت قسطی، مشتری ها به جای به تعویق انداختن خرید به دلیل 

محدودیت های مالی، می توانند در سریع ترین زمان ممکن از محصولات و 
خدمات شما بهره مند شوند و پرداخت را به مرور و در طول زمان انجام دهند. 

این روند، نرخ تبدیل مشتریان بالقوه به خریداران واقعی را به طور قابل توجهی 
افزایش می دهد.

۴ ۳

ایش قدرت خرید: افز
با امکان پرداخت قسطی، مشتری ها می توانند محصولات بیشتری را به سبد 

خرید خود اضافه کنند و همچنین محصولات باارزش تر با قیمت بالاتر را بدون 
نگرانی از پرداخت هزینه های سنگین، به راحتی و در چند قسط تهیه کنند.
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مدیریت مالی هوشمندانه تر:
پرداخت اقساطی کمک می کند مشتری ها با پرداخت  های منظم و قابل 

پیش بینی، با خیال راحت بودجۀ مالی خود را مدیریت کنند و بدون تحمل 
اضطراب های ناشی از پرداخت هزینه های سنگین، نیازمندی های زندگی شان 

را با برنامه ریزی دقیق و هوشمندانه در زمان مناسب تهیه کنند.

پرداخت با شرایط انعطاف پذیر:
با توجه به این که در درگاه پرداخت اقساطی پی پینگ، شما می توانید برای هر 

محصول، طرح های اقساطی متنوعی با تعداد اقساط، مبلغ پیش پرداخت و نوع 
ضمانت دلخواه تعیین کنید، مشتری ها این امکان را خواهند داشت تا با انتخاب 
از میان گزینه های پیشنهادی شما، خریدی آسان تر و متناسب با توان مالی خود 

تجربه کنند.

۶ ۵

بازپرداخت:

۲ ماهه۳ ماهه۴ ماهه

٪



۷

طرح اقساطی و سقف اعتبار منعطف مطابق با کسب وکار شما:
شما می توانید شرایط پرداخت اقساط توسط مشتری و همچنین سقف اعتبار 

مشتری ها را مطابق با مدل درآمدی و نیازهای کسب وکارتان تنظیم کنید. شرایط 
پرداخت اقساطی شامل تعداد اقساط، نوع ضمانت (کسر از حقوق و سفته 
الکترونیک) و میزان سود است که در قالب یک طرح اقساطی انعطاف پذیر 
توسط شما به مشتری هایتان پیشنهاد داده می شود و تغییرات این طرح 
اقساطی و همچنین سقف اعتبار مشتری ها، از طرف شما تعیین می شود.

ایای درگاه پرداخت اقساط پی پینگ برای فروشندگان مز

فروش بیشتر، رضایت بیشتر مشتری  و تقویت برند
با فعال سازی پرداخت اقساطی روی تمام محصولات، فروش خود را افزایش 

داده و نرخ تبدیل مشتریان بالقوه به خریداران واقعی را بالا ببرید. امکان 
قسطی، علاوه بر کاهش نرخ ترک سبد خرید، رضایت مشتریان را افزایش

می دهد و از طریق ایجاد رابطۀ پایدار و ارزشمند با مشتری، به تقویت برند 
شما کمک می کند.

۸



مدیریت اعتبار بدون مسدود شدن سرمایه:
در پی پینگ، شما مشخص می کنید چه سقفی از فروش به شکل اقساطی 

باشد. این اعتبار در اختیار شماست و می توانید بدون مسدود شدن وجه، 
نقدینگی را مدیریت کنید. همچنین تسویه حساب ها محدود به زمان خاصی 
نیست و در هر زمانی که بخواهید انجام می شود که این موضوع، کنترل مالی 

بیشتری به شما به عنوان فروشنده می دهد..

ایش فروش و درآمد: افز
درگاه پرداخت اقساطی با روش های مختلف مثل افزایش قدرت خرید مشتری ها، 

حذف موانع مالی و آسان تر کردن فرآیند خرید، می تواند منجر به افزایش فروش و 
درآمد شود. همچنین با ایجاد امکان پرداخت قسطی برای خرید کالاهای لوکس و 

گران قیمت یا خدمات مربوط به سفر و گردشگری، می توانید فروش و درنتیجه 
درآمد را افزایش دهید.

۱۰ ۹



راه اندازی آسان، تجربه ای یکپارچه با برند شما:
درگاه اقساطی پی پینگ به راحتی در سیستم های فعلی شما قابل راه اندازی 

است و بدون پیچیدگی های فنی، فرآیند فروش اقساطی را به جریان کاری تان 
اضافه می کند. در نهایت می توانید بدون نیاز به ورود به محیط پی پینگ، 

درگاه پرداختی با هویت برند خود داشته باشید تا تجربه ای حرفه ای و 
یکپارچه به مشتریان ارائه بدهید.

  فروش مطمئن، بدون نگرانی از بازپرداخت:
با استفاده از ابزارهای دقیق اعتبارسنجی و احراز هویت در پی پینگ، قبل از شروع 
فرآیند خرید، وضعیت اعتباری مشتری بررسی می شود تا ریسک عدم بازپرداخت 

به حداقل برسد. این یعنی به کمک پی پینگ، اعتماد دوطرفه ای میان شما و 
مشتری ها شکل می گیرد که هم تضمین کنندۀ تعاملات امن است و هم موجب 

رضایت طرفین می شود.

۱۱۱۲



وقت یک جهش بزرگ در کسب وکار شماست.


